
关于赚钱的14条感悟

第一部分：关于赚钱的本质

1. 想赚钱，就得做离钱最近的事。而离钱最近的

事，只有一个字——卖。

普通人一辈子都在绕远路：读书、考证、升职，以

为离钱越远越体面。

可现实是，离钱最近的位置永远是交易发生的现

场。

你有东西可卖，你就在牌桌上；你没有，你就在观

众席。

卖产品、卖服务、卖技能、卖信息——本质上都是

"卖"。

从今天起，别再绕着走。直面交易，才是赚钱的开

始。

2. 靠出卖时间赚钱的人，天花板就钉死在那里。

一天24小时，卖完了就没了。

再怎么努力，你的收入上限就是时薪×可用时间。



突破的唯一方式，是从"卖时间"切换到"卖商品、

卖资源、卖服务"。

让一份时间卖多次，让一份价值被反复交易。

时间有限，但价值可以无限复制。这是穷人和富人

最根本的分水岭。

3. 赚钱的本质是稀缺——你有的别人没有，你能

做的别人做不了。

在红海里拼价格，拼到死也是薄利。

真正的利润来自垄断——不一定是违法的垄断，也

可以是你独有的技能、资源或认知。

找到那个"只有你能做"的事，然后把它做到极致。

稀缺才是定价权，其他都是苦力活。

4. 钱不是罪恶，也不是目的。它是对世界运行规

律理解程度的计量单位。

你对"道"的理解每深一层，钱就会自动向你靠近一

层。



赚钱的本质不是拼命，是换一种活法——从"卖时

间"切换到"卖价值",从"等准备好了再出发"切换到

"边卖边学",从"在乎别人怎么看"切换到“只对自己

的未来负责"。

第二部分：关于行动与执行力

5. 别犹豫，直接开卖。你永远不可能准备好。

过度准备———学技能、等时机、顾虑面子——是

普通人赚钱最大的障碍。

那些从小"调皮捣蛋"的孩子长大后能成事，不是因

为他们更聪明，而是因为他们不怕丢脸、行动力强。

准备工作应该在实践中完成，不是在等待中耗尽热

情。

先开枪，再瞄准。边卖边学，才是最快的成长路径。

6. 跑得慢时，耳边全是闲言碎语；跑得快时，耳

边只有风声。

治愈内耗不需要心理医生，只需要提速。

闲言碎语是低速行驶的伴生噪音，一旦你跑起来，

那些声音自然会被甩在身后。



你被多少人议论，就说明你正在被多少人关注。

别停下来解释，继续跑。

7. 尽早"断奶",向死而生。

真正能打拼的时间不过二三十年，认知觉醒时可能

已经30多岁，留给你的时间窗口比想象中窄。

与其在岸上反复练习游泳姿势，不如直接跳进水

里，在呛水中学会游泳。

第三部分：关于心法与禁忌

8. 穷人的美德，就是赚钱。

这句话听起来刺耳，但它是清醒。

社会评价一个人的标准很直接：你能不能把自己和

家人照顾好。

与其在底层争论对错，不如先把口袋装满。

赚钱本身，就是对家庭最大的负责。

9. 赚钱还要修两样东西：屏蔽力和配得感。

两句"咒语"——"关你屁事"和"关我屁事"。



前者用来抵挡别人对你赚钱的非议，后者用来拒绝

把精力浪费在无关的人和事上。

同时，别嫌弃小钱，哪怕一毛钱也要尊重，因为财

富喜欢流向珍惜它的人。

10. 跟有感情关系的人，别扯上利益；跟有利益关

系的人，别扯上感情。

情与利天生相克，混为一谈时，两样都会失去。

亲戚合伙做生意、朋友一起搞项目——翻脸的案例

还少吗?这是无数人用真金白银买来的教训，别

用自己的关系去考验人性。

11.职场里，老实干活的，不如会汇报的；会汇报

的，不如和领导利益绑在一起的。

残酷但真实。领导选人，首先选自己用着最放心的，

其次才是能力最强的。

你能创造多少价值是一回事，你能不能让别人知道

你创造了价值，是另一回事。

第四部分：关于进阶策略

12. 成事需要一点"野性"和"流氓气"。



很多人"懂了很多道理却过不好这一生",是因为太

斯文、太要脸。

那些敢于打破规则、不怕拒绝、行动力强的人，更

容易成事。

商业文明的底色，有时需要一点"野性"。

当然，这里的"野性"指的是突破常规的勇气，而不

是真的违法乱纪。

13. 利用信息差赚钱。

这套玩法本质就是利用"我知道的你还不知道"。

在你掌握某个技能、某个认知、某个资源的时候，

把它打包成产品或服务，卖给需要它的人。

信息差永远存在，而存在信息差的地方，就有赚钱

的机会。

14. 学会借助"杠杆"。

普通人从"卖时间"切换到"卖商品",本质就是加上

了"产品杠杆"——让一份时间可以卖给无数人。

再往上，就是用别人的钱(资本杠杆)和别人的时

间(团队杠杆)来放大收益。一个人的力量终究有



限，杠杆才是突破天花板的工具。

离钱最近的位置永远在交易现场。而犹豫、面子、

内耗和感情用事，是通往贫穷的四条高速公路。

听懂这些不是为了变得冷血，是为了在看清规则之

后，依然有勇气坐上牌桌。

说到底，就一句话：干就完了。边干边学，边学边

赚，边赚边长大。
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